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Link Iguassu Valley 2022

Demanda de Codigo n°® 2013

Tematica Gestao e Produtividade
Nome Assertividade na Compra de Insumos Agricolas
Ingressos https://www.sympla.com.br/link-iguassu-valley-2022_ 1548519

1. Descreva a situacao atual, informando a demanda/desafio/problema
enfrentado pela empresa.

Atualmente a programagéo para compra de insumos é realizada com base no historico de cada
produto, trabalhamos com varias linhas de produtos (inseticida, fungicida, herbicida, fertilizante
de soja, fertilizante de milho, fertilizante filiar, semente de soja, semente de milho etc.). O desafio
€ acertar a quantidade de compra visto que cada ano 0 manejo por parte do agricultor pode ser
diferente. Exemplo quando a janela de plantio € maior o manejo de herbicida é diferenciado por
apresentar maior quantidade de planta daninha de uma determinada espécie, ou temos anos em
gue uma determinada praga se destaca em campo e o produto especifico para combate € utilizado
em maior escala, condi¢des climaticas adversas, sazonalidades, assim como existem materiais
de sementes que se destacam pela produtividade em campo e os produtores tém essa preferéncia
para o préximo ciclo.

2. Objetivo — O que se espera com a solucdo? Que tipo de entrega?

Esperamos uma forma de inteligéncia a prever de forma mais assertiva a quantidade de compra
de insumos agricolas com base de informacfes da atualidade e ndo olhando apenas para
historico.

3. A solucdo deve atender a quais itens, indicadores, requisitos e
integracdes?

Economia visto que estoque é custo, comprando de forma correta teremos menos produtos em
estoque.
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Atendimento assertivo ao cooperado, garantindo a demanda de produtos na época certa.
Menor tempo em planejamento de compra, podendo focar em estratégia de venda e ndo apenas
em quantidade de compra.

4. Descreva 0 que ja foi realizado ou estd em andamento referente a essa
demanda.

N&o h&a nada sendo realizado de trabalho nesse sentido, atualmente realizamos essa demanda
de forma manual via planilhas e com a decisdo de compra entre um comité envolvendo a area de
compras, planejamento, lider de vendas e marketing comercial.

5. Quais sao as areas e setores internos ligados a demanda?

Compras, planejamento, vendas, agrondmico e marketing comercial.

6. Nivel minimo de maturidade da solucéo desejada

O TRL 1 - Principios basicos observados e relatados;

O TRL 2 - Conceito e/ou aplicagédo da tecnologia formulados;

O TRL 3 - Prova de Conceito analitica e experimental de caracteristicas e/ou func¢des criticas;
0 TRL 4 - Verificacéo funcional de componente em ambiente laboratorial;

O TRL 5 - Verificacdo da funcéo critica de componente em ambiente relevante;

TRL 6 - Demonstracdo de modelo de prot6tipo em ambiente relevante;

] TRL 7 - Demonstracao do protétipo em ambiente operacional;

0 TRL 8 - Desenvolvido e aprovado;

0 TRL 9 - Em operacao e pronto para comercializacéo
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